


200社の日本企業と共に、
29か国 2,000社の海外企業へ、
輸出を行なっている会社です

我々が行なっている事
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[ 会 社 名 ]
[ 設 立 ]
[本社所在地]
[ 連 絡 先 ]
[ 資 本 金 ]
[ 代 表 者 ]
[事業内容 ]

COUXU株式会社 (コーク株式会社）
2013年11月14日
東京都文京区本郷5-24-2 グレースイマスビル 4F
TEL：03-6672-7645
3,000,000円
代表取締役 大村 晶彦
世界バイヤーの調達代行・調達支援業務海外展開支援サービス

《商業》 Commerce
《結合》 Connect

《全人類》 Universe × 《貴社》 You
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事業案内
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事業内容
Commerce Sourcing＝商流の調達

調達要望情報

商品 商品

日本
29カ国のバイヤー

台湾、韓国、中国、香港、ネパール、インド、フィリピン、タイ、
マレーシア、シンガポール、インドネシア、ミャンマー、カンボジア、
ベトナム、ネパール、イスラエル、パキスタン、レバノン、バーレーン、
UAE（ドバイ）、イギリス、ポーランド、デンマーク、ブラジル、
スリランカ、アメリカ、南アフリカ、オーストラリア、フィジー

サプライヤーにバイヤー商流をご提供し、
代理店契約を成立する事で安定的・継続的な輸出を実現しています。
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我々は2,000社の海外企業の開拓を行い、
200社の日本企業と様々な商品を提供して参りました。
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大企業から中小企業まで
あらゆる業種・業界より依頼社数2,000社突破
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バイヤーからの調達依頼の詳細

48.8%
東南アジア

25.0%
東アジア

9.8%
南アジア

7.3%
ヨーロッパ

6.3%
中東

｜調達依頼：地域別
*複数国の法人を持つ場合があるため100％超えます

｜調達依頼：消費者向け商品（100-200件／月）

美容･パーソナルケア
23.0%

食料･飲料
13.3%

アパレル
11.4%

日用雑貨
10.0%

健康･医療
9.2%

家電関連
7.6%

車･バイク

5.4%

玩具
ホビー

4.3%

イン
テリア

4.1%
工芸品

3.5%
その他

8.1%

8.1%
その他

Copyright © 2020 COUXU Corporation. All Rights 
Reserved.



弊社を通じ世界に流通した商品

台湾 / ボディケア

タイ / シューズ台湾 / スキンケアベトナム / 
美容雑貨

シンガポール
/ヘアケア

香港 / 雑貨

タイ / ヘアケアUAE / 雑貨ミャンマー / ボディケアベトナム / お菓子

ベトナム / サプリメント
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200社の日本企業の海外進出を支援し、
海外企業と20,000回の商談を通じて
わかった、海外企業から嫌われてしまう
日本企業の特徴をお伝えします。



こんな日本企業はイヤだ！



こんな日本企業はイヤだ！

商談時のコ
ミュニケー

ションを

全て通訳任
せ。



どういうこと？

ナイストゥーミーチュー！は誰でも言える！
仲良くなるのは、通訳と海外企業。
商談後のコミュニケーションも全てその通訳任せになり、
こちらが主体的に営業活動する事ができなかった。

1.商談時のコミュニケーションを全て通訳任せ

『英語の発⾳が変だよ！』という事はほぼ⾔われません。
正しい英語を使うよりも、相⼿に歩み寄る姿勢が重要。
ナイストゥーミーチュー！
マイネームイズ○○！って⾔ってみよう！

こうならないために！



こんな日本企業はイヤだ！



こんな日本企業はイヤだ！

ITリテラシ
ーが極度に

低い。



どういうこと？

最近は、ほとんどの企業とのコミュニケーションがSNS。
売上等、情報共有はクラウドサービスを使う事が主流。

2. ITリテラシーが極度に低い

⼀通りのSNSアカウントはダウンロードしておきましょう！

Googleスプレッドシート程度のクラウドサービスについては、
使いこなせるようになっておきましょう！

こうならないために！



こんな日本企業はイヤだ！



こんな日本企業はイヤだ！

海外の消費
者に販売す

る

という視点
がない。



どういうこと？

海外企業（輸⼊企業）が在庫リスクを持つ場合が主流です。
海外消費者に販売できなければ、企業が在庫を抱えるだけになります。

3.海外の消費者に販売するという視点がない

海外企業＝海外消費者に販売していくためのパートナー
役割分担はありますが、海外消費者へ販売するために何が必要か？
を認識し、協⼒する姿勢や⾏動が⻑期的な取引を実現します。

こうならないために！



こんな日本企業はイヤだ！



こんな日本企業はイヤだ！

連絡が来な
い！を放置

する。



どういうこと？

『何もしていない。だって連絡が来ない。』の先に待つのは何もない。

多くの取引に埋没し、アクティブなコミュニケーションが取れない
ケースは多々あります。

4.連絡が来ない！を放置する

定期的なコミュニケーションを取る約束を取っておく。
期⽇を決めてコミュニケーションをとる状態を維持しておく事で、
いつでも“忘れられない”取引になります。

こうならないために！



こんな日本企業はイヤだ！



こんな日本企業はイヤだ！

独占販売権
拒否反応が

すごい。



どういうこと？

独占販売権利を提供する事で、特定地域では契約企業しか販売できな
くなる。契約期間中に機会損出をする事がリスクだが値崩れをなくし
積極的なマーケティングをしてもらえるというメリットもある。

5.独占販売権拒否反応がすごい

独占権がNGなのではなく、契約期間中の機会損出がNGである。
契約期間を数ヶ⽉にする。⼀定の売上予算をつける。契約⾦をいただ
く等の選択肢は実は多くある。

こうならないために！



こんな日本企業はイヤだ！

海外という
よくわから

ない地域で

ビジネスを
する時、

海外企業は
貴重な情報

源です。

海外企業に
嫌われない

ために……
。



海外に“顧客を開拓する”ではなく、
海外に“顧客であり友人”を創る。



海外販路開拓をしたい！あなたへ！



調達要望情報

商品 商品

日本 29カ国のバイヤー

ロシア、韓国、中国、香港、ネパール、インド、フィリピン、タイ、マ
レーシア、シンガポール、インドネシア、ミャンマー、ブルネイ、ベトナ
ム、ネパール、イスラエル、パキスタン、レバノン、バーレーン、UAE
（ドバイ）、イギリス、ポーランド、デンマーク、ブラジル、エクアドル、
アメリカ、南アフリカ、オーストラリア、フィジー

海外企業の調達の要望を日本企業にクラウド上で、
掲載・提案できる環境を提供しています。

あなたの“海外営業を毎日”実現します



海外営業を行う上で最適な時期が
“今”のタイミングです。
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4件
海外企業からの提案に対するレスポンス平均件数

※2019-2020年度の商談進展あり返信実績



クリスマス、年末、旧正月の商戦期に向けて、
海外バイヤーが商品仕入れに対して活発に動く時期です。
そのため、10月～1月にかけて取引の量が増えています。

昨今のコロナの影響で海外企業が展示会の中止等により、
新たな商品を見つける機会を失っております。

そのため、海外企業からの商品仕入れの要望が増えております。

海外営業に向けた理想的な提案時期
それがまさに“今”です！！

Copyright © 2020 COUXU Corporation. All Rights Reserved.

新型コロナウイルスの影響

貿易の繁忙期



海外営業が初めてな企業様へ。

セカイコネクトアカデミー
海外に順応するビジネスマンの育成講座



･･
･

⾔語が・・・

⼈材が・・・

貿易が・・・

営業活動が・・・

異国とのビジネス経験がなかったとしたら・・・



･･･

ITツールTOEIC

ただ、習得するには学習分野が広すぎる…

商習慣貿易実務検定

海外セールス英会話



弊社からのご提案



あなたが
「１年間で誰にも頼らずに海外営業できる」
ビジネスパーソンになる事をお約束します。

Concept of COUXU

セカイコネクトアカデミー



我々は2,000社の海外企業の開拓を行い、様々な商品を提供して参りました。

なぜ、弊社がそんなことができるか？



COUXU社は海外での活動を⾏い続けた会社です。
私たちは多くの活動経験から海外進出をしたい⽇本企業の”わからない事”
その多くを経験しました。

いかに 「⽇々会えない顧客」を
低リソース・短期間で開拓するか？

私たちが 「どのように実⾏したか」 を
全てお伝えします。

実⾏するためのPOINT



分野 学習事項 GOAL Topics 習得内容

マーケティン
グ プレゼンテーションスキル（USP・ツボ） ⾃社と商品の強みを理解し、海外企業が理解出来るような説明が出来る

M１−１ 理想的な海外企業と取引しない海外企業の整理

M１−２ ⾃社・⾃社商品のUSPとセールスのツボを理解する

マーケティン
グ

マーケティングファネルの設定知識とスキ
ル マーケティングファネルの完成と複数⼈でも運⽤できる

M２−１ マーケティングファネルとは何かを理解する

M２−２ マーケティングファネルの設計する

M２−３ 各ステージの発展施策を設計する

M２−４ 各発展施策に向けた準備物を設計する

M２−５ 各準備物を再現出来るツールを理解する

マーケティン
グ （商談設定⽬的）必要資料作成知識 商談設定を⽬的とした資料の完了と必要なツールを使いこなせる

M３−１ 商談設定の資料を設計する

M３−２ 準備物を再現出来るツールを活⽤し作成する

マーケティン
グ 市場情報集約知識 海外市場情報を集約するツールと使い⽅を理解する

M４−１ 海外市場マクロ経済情報を獲得できる術を知る

M４−２ ⾃社の欲するミクロ海外情報を獲得できる術を知る

マーケティン
グ （海外出張・営業⽬的）必要資料作成知識 海外企業との商談にて効果的な営業ツールの作成が出来る

M５−１ 海外での営業出張で困らない営業資料の準備をする

M５−２ 海外での営業出張に⾏く際のコストを削減する術を知る

マーケティン
グ マーケティングファネルの改善スキル 初期に設計したマーケティングファネルの課題箇所に対し解決策を実

⾏出来る
M６−１

⾃社のマーケテイングファネルを集計し適切な課題を抽出
する

M６−２ 課題解決選択肢を習得し実⾏出来るようになる

マーケティン
グ （海外出張・視察⽬的）必要資料作成知識 継続した取引を⽬的とした視察ツールを作成し運⽤が出来る M７−１

取引先先⽅に⽀援になるツールを理解し作成出来るように
なる

マーケティン
グ

（海外出張・展⽰会⽬的）必要資料作成知
識 展⽰会に出展する際に困らない営業ツールとの作成が出来る M８−１ 展⽰会における優先顧客の選別⽅法の習得

低リソースで実現する海外企業への商談⼿法習得海外営業



分野 学習事項 GOAL Topics 習得内容

貿易 海外企業向け販売条件設定知識 価格表完成
T１−１ 建値についた理解をする

T１−２ マーケティングファネルに基づいた価格設定をする

貿易 サンプル・⼩⼝輸送⼿配知識 展開希望国で⼩⼝輸送の⼿段を知り、配送⼿配が完了出来る T２−１ ⼩⼝配送⽅法の習得と業者の選定を出来るようになる

法務 海外企業との売買契約終結に対する知識 商談成約時に困らない契約書⼀式を準備する T３−１ 秘密保持契約書、売買契約書の準備を完了する

貿易 衛⽣局に対する申請書類の作成知識 展開希望国で申請書類の作成が出来る知識があり実⾏出来る T４−１ 商談先⽅が輸⼊できる書類の準備が出来るようになる

貿易 コンテナ船・⾶⾏機での輸送知識 希望条件にあった輸送⼿段を選択出来る知識があり実⾏出来る
T５−１ 継続的に輸出⼊が出来る環境を整備する

T５−２ コンテナ船・⾶⾏機での輸送に対する必要な情報を習得し、
準備出来るようになる

分野 学習事項 GOAL Topics 習得内容

英会話 ⾃⼰紹介程度の英会話スキル ⾃⼰（⾃社）紹介程度のコミュニケーションをメールで⾏える
E１−１ 伝えたい事をメールで伝えられるようになる

E１−２ 知りたい事を理解出来る術を知る

英会話 中学⽣レベル英会話スキル ⾃⼰（⾃社）紹介程度のコミュニケーションを会話で⾏える
E２−１ 伝えたい事を⼝頭で伝えられるようになる

E２−２ 海外の⼈と会⾷が出来るコミュニケーションが出来る

英会話 ⾼校⽣レベルの英会話スキル ⾃社商品を商品毎に説明出来、海外企業と商談が出来る
E３−１ 商談時に必要な会話を⾏えるようになる

E３−２ 現地市場についての必要情報を聞き取れるようになる

海外企業へ納品するための貿易知識習得貿易実務

海外企業と会⾷が出来るレベルの英会話取得English



費用形態

３万円 / 月額 ５万円 / 月額 10万円 / 月
額

プラン名
利用機能

ミニマムプラン
３万円 / 月額

（＋導入費用30万円）

ライトプラン
3万円 / 月額

（＋導入費用60万円）

スタンダードプラン
10万円 / 月額

（＋導入費用150万円）

営業解析機能 ● ● ●
調達依頼 回覧機能 ● ● ●
アタックリスト機能 ● ● ●

営業シナリオ作成サポート ● ● ●
営業資料作成 ● ● ●
翻訳機能 ● ●
商談通訳機能 ● ●
貿易実務 代行 ● ●
営業実務 代行 ●
海外営業
貿易実務 ● ●
English 別途月額3万円（月4回）

最低契約期間 １年間

＋成果報酬（取引金額の5～10％）

自社で営業できる方へ 人員はいるけど、
海外営業初めてな方へ

人員もいないし、
海外営業初めてな方へ
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今後の流れ
ZOOMウェビナー終了後、アンケートURLが表示されます

ご協力お願いいたします。

竲遤ؙحؙٔ׾
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